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BUENA MONEDA. El mismo pero diferente por Alfredo Zaiar 
DESECONOMIAS. Ricos adorables po» Julio Nudler 


REPORTAJE. Gustavo González, de Laboratorios Richmond: 
“El precio más bajo puede más” por Cledis Candelaresi 


INFORME ESPECIAL 


La distribución de los ingresos es una materia pendiente en la sociedad, 
y en especial al interior del campo, donde trabajan 1,2 millón de asalariados. 
El sueldo promedio registrado es de apenas 229 pesos por mes 


Mm La devaluación les permitió a los dueños del campo incrementar 
sus ganancias en los sectores vinculados a la exportación. 


Ml Las producciones de oleaginosas, cereales, cítricos, frutas 
y vinos tuvieron incrementos notables en su rentabilidad. 


1 Los ingenios azucareros y los tambos también recompusieron 
sus precios. 


El Sin embargo, los peones rurales todavía permanecen al 
margen de los beneficios generados por la reactivación. 


m En los campos argentinos trabajan 1,2 millón de asalariados, 
pero sólo figuran en blanco 255.601 personas, el 21,3 por ciento. 


Fantasmas rurales 


Ml La precariedad laboral de los peones rurales ha sido una 
constante, pero en los '90 la situación se agravó debido a la 
falta de controles estatales. 


m En los últimos años se produjo una creciente expansión del 
empleo en negro en un marco que combina resabios de 
relaciones cuasi-feudales 


Ml Las inspecciones del Ministerio de Trabajo prácticamente 
no existen. 


Ml Para revertir los exorbitantes niveles de informalidad, 
en diciembre del año pasado se aprobó el lanzamiento de 
la Libreta del Trabajador Rural. 
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_ Más que un banco, nuestro banco. 


La F Fase 


Daniel Jayo 


Con la obra pública “Yo que 
habrá es corrupción, los polí- 
ticos dirán: a mi juego me lla- 
maron” (lo dijo el economista 
jefe del BID, Guillermo Cal- 
vo, en un reportaje publicado 
por el diario de negocios El 
Cronista el pasado jueves 5. 
Seguramente el “economista 
argentino con más prestigio 
en el exterior” recordará que 
cuando se seguían las rece- 
tas del BID Consenso de 
Washington- la corrupción 
era inexistente). 


Sumacero 


el Libro 


DEL TLC AL MERCOSUR 
Integración y diversidad 
en América Latina 

Víctor López Villafañe 

y Jorge Di Masi 

Siglo Veintiuno editores 


El presente 
libro preten- 
de extender- 
se desde las 
O y OR considera- 
MINS ciones de lo 
que ha cam- 
biado en el 
mundo en la era de la globali- 
zación hasta el análisis de 
los problemas generales de 
América Latina. Desde los 
problemas políticos, como las 
transiciones de las dictaduras 
a las democracias, hasta los 
económicos. Especialmente 
lo referente a la deuda y el 
costo social, estandarizado a 
lo largo del continente, de la 
aplicación de las políticas ne- 
oliberales. En este contexto, 
las luchas por la hegemonía 
y la competencia mundial . 
han conducido, desde los 
años 80 a la creación de . 


. frentes regionales, o bloques 


económicos, en prácticamen- 
te todo el mundo. 


despidos se produjeron en 

z la Argentina durante el últi- 
mo año y medio a pesar de 
a la existencia de la doble in- 


demnización. Con este dato, las consultoras que les dan letra 
a las cámaras empresarias intentaron relativizar la efectividad 
de la medida. Lo que no dijeron es que los despedidos poten- 
ciales podrían haber sido aún más, y que los efectivamente 
despedidos quedaron en mejores condiciones para afrontar 
su nueva realidad. Por supuesto, las voces contra la doble in- 
demnización vinieron dela ultraliberal FIEL. En esta oportuni- 
dad, la vocera fue la especialista Nuria Susmel. 


Tres hijos de una familia tie- 
nen ocupaciones tales que el 
mayor no puede visitar la ca- 
sa paterna más que cada 15 
días, el mediano cada 10 días 
y el menor cada 12 días. El día 
de Navidad lo celebran los tres 
juntos con toda la familia, 
¿Qué día volverán a coinci- 
dir por primera vez los tres 
hermanos? 


"SBJP 081 ep oyuag :e3sendsoy 
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El 11 de junio se presentará 
la Propuesta del EDI (Eco- 
nomistas de Izquierda) de 
“Presupuesto Popular para la 
Ciudad de Buenos Aires”. La 
cita es a las 19, en el aula 12 
de la Facultad de Ciencias 
Económicas de la UBA, Av: 
Córdoba 2122. 


a Mercado Interno 
+ Exportaciones 


ventas de software y 
servicios informáticos 
de países de ingreso ñ 
“tardío” al negocio, 
en millones de dólares 
| 


1. India 10.200 
2. Irlanda 10.000 
3. China 9.600 
4. Corea 7.700 
5. Israel 4.100 
6. Brasil 3.300 


7. Singapur 1.660 
8. Argentina 1.340 
9. Uruguay 240 
10. Chile 200 


Fuente: Nuevas tecnolo- 
gías de la Información, 
F. Boscheríni, M. Novick, 
G. Yoguel. Universidad 
¡ Nacional de General 
i Sarmiento. 
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el Dato 


Peregrinación. La Funda- 
ción Carlos Pellegrini y The 
Americas Society realizaron 
en Nueva York un homenaje 
a la memoria del ingeniero 
José Estenssoro, ex presi- 
dente de YPF. Del acto panti- 
cipó el vicepresidente argen- 
tino, Daniel Scioli. No pudo 
ser confirmado si el segundo 
de Néstor Kirchner asistió 
porque coincidió con su gira 
por Estados Unidos o si fue 
una peregrinación de gracias 
a quien estuvo en el principio 
de la carrera que lo llevó a la 
fama. Cabe recordar que 


YPF, bajo la gestión de Es- 


tenssoro, financió la totalidad 
de la campaña motonáutica 
que llevó al triunfo mundial 
de la “Gran Argentina”. 


¿Cuál es : 


Si se repasan las crisis finan- 
cieras y económicas en la 


- economía mundial desde la 


década del '80 se encontrará 
que siempre fueron precipita- 
das y expandidas por la apli- 
cación de las recetas del 

FMI. El organismo posee un 
record indiscutido en materia 
de errores de predicción, (al 
menos de predicciones explí- 
citas, ya que no pasa lo mis- 
mo cuando se considera 
quiénes fueron los ganadores 
de las crisis). Y la crisis ar- 
gentina, por supuesto, no fue 
la excepción. Lo mismo suce- 
dió con la post crisis, luego 
de la devaluación. El FMI au- 
guró que sobrevendría la hi- 
perinflación y el caos, lo que 
seguramente habría sucedi- . 
do de seguirse a rajatabla 
sus recetas. Pero ello no 
ocurrió y llegó el tiempo del 
mea culpa. Primero fue la nú- 
mero dos del Fondo, Anne 
Krueger, quien sin ponerse 
colorada dijo sentirse “sor- 
prendida” por la recupera- 
ción. Y esta semana la siguió 
el director del Hemisferi 
cidental, Ant ingh, 
quien aseguró: 98 
ción económica de Argentina 
es “mucho más favorable de 
lo que cualquiera hubiera 
previsto hace sólo seis me- 
ses”. Por favor, queno predi- 
gan que la economía argenti- 
na mejorará. 


> 


POR FERNANDO KRAKOWIAK 


a distribución de los ingresos es 
ME materia pendiente en la so- 
ciedad, y en especial al interior 
del campo. La modificación de los 
precios relativos generada por la de- 
valuación les permitió a los empre- 
sarios rurales incrementar sus ganan- 
cias en los sectores vinculados a la ex- 
portación. Las producciones de ole- 
aginosas, cereales, cítricos, frutas y 
vinos tuvieron incrementos notables 
en su rentabilidad. Los ingenios azu- 
careros y los tambos también recom- 
pusieron sus precios. Sin embargo, 
los peones rurales todavía permane- 
cen al margen de los beneficios ge- 
nerados por la reactivación. Según 
estimaciones del Registro Nacional 
de Trabajadores Rurales y Emplea- 
dores (Renatre), en los campos ar- 
gentinos trabajan 1,2 millón de asa- 
lariados, pero sólo figuran en blanco 
255.601 personas, el 21,3 por cien- 
to, siendo el salario promedio regis- 
trado de apenas 229 pesos por mes. 
La situación de estos trabajadores no 
ha sido tomada en cuenta por los su- 
cesivos gobiernos y las centrales sin- 
dicales por lo lejos que se encuentran 
de las grandes ciudades. Sin embar- 
go, representan cerca del 10 por cien- 
to de los asalariados del país. Son los 
fantasmas rurales. 
La precariedad laboral de los tra- 
bajadores rurales ha sido una cons- 


“tante alo largo dela historia, pero du- 


rante la década del 90 la situación se 
agravó aún más debido a la falta de 
controles por parte del Estado. Las 
inspecciones del Ministerio de Tra- 
bajo prácticamente no existen. Situa- 
ción que ha dado lugar en los últimos 
años a una creciente expansión del 
empleo en negro en un marco que 
combina resabios de relaciones cua- 
si-feudales con prácticas laborales ter- 
cerizadas tendientes a reducir el vín- 
culo entre patrón y empleado a tra- 
vés de la figura del “contratista”. 


“Es difícil saber qué pasa con * 
los trabajadores rurales porque 
es un sector de bastante invisibi- 
lidad por la falta de compromiso 
de sus organizaciones gremia- 
les. Hemos hecho algunos estu- 
dios parciales y la situación labo- 
ral es muy precaria. La retirada 
del Estado fue notable a partir de 
los '90. No hay fiscalizaciones 
para controlar el empleo en ne- 
gro. Lo que me llamó la atención 
en los últimos años es la natura- 
lización de esta situación por 
parte de los trabajadores. En- 
contramos muchos jóvenes a los 
que la situación les parece nor- 
mal. Esta es una diferencia nota- 
ble con la década del '70. Cuan- 
do realicé mis primeros estudios 
en Misiones, la gente del campo 
estaba indignada con su situa- 
ción y quería cambios. Ahora en- 
contré gente muy resignada que 
toma como natural la ausencia 
del gremio y del Estado. Esto es 
grave porque mientras no haya 
sujetos que protesten y exijan 
cambios va a ser difícil. Debe 
haber un cambio de dirigentes, 
pero también un cambio en los 
trabajadores para reventir la si- 
tuación desde abajo.” 


Fantasmas 
rurales 


En Tucumán, durante la cosecha 
de la caña de azúcar los trabajadores 
se “internan” en los surcos de los in- 
genios y las grandes fincas para ha- 
char, pelar y apilar las cañas. Entre ju- 
nio y septiembre trabajan de sol a sol 
con la ayuda de sus familiares, inclui- 
dos los niños. Muchos son migrantes 
quevienen de otras provincias y acam- 
pan al costado de las plantaciones, en 
chozas precarias con paredes de ma- 
loja de caña y techo de chapa. Los tra- 
bajadores producen para los grandes 
ingenios, entrelos quese destacan Ñu- 
ñorco, Concepción, Santa Bárbara, 
Fronterita y La Florida, pero la rela- 
ción laboral está mediada por la figu- 
ra del “contratista”, con quien arre- 
glan sus condiciones de trabajo.: Así 
los ingenios azucareros y los grandes 
productores de caña mantienen un 
número reducido de empleados en re- 
lación de dependencia con sueldos re- 
lativamente altos, al mismo tiempo 
que se desentienden de la complica- 
da situación laboral de la mayoría de 
los trabajadores. 

Los contratistas entablan una rela- 
ción “en negro” dejando a los cose- 
chadores sin posibilidades de acceder 
ala jubilación, obra social, salario fa= 
miliar y vacaciones. Además, en la 
mayoría de los casos no se trabaja por 
horas sino a destajo para llegar a ob- 
tener apenas 15 pesos porjornada. La 
necesidad de cumplir con un deter- 
minado nivel de producción lleva a 
los niños a colaborar con sus padres 
en la zafra. Néstor del Pozo, presi- 
dente de la cooperativa tucumana 
Ibatín, afirmó a Cash que en algunas 
fincas “es muy común ver chicos tra- 
bajando”. 

En el sector de la citricultura la in- 
formalidad es aún mayor. Durante los 


SUSANA APARICIO 


“Los trabajadores que manejan 
una cosechadora ganan 1000 pe- 
sos por mes porque controlan un 
aparato que vale 80 mil dólares, 
pero son una minoría. Donde hay 
mucha demanda de mano de 
obra es en los cultivos extra-pam- 
peanos y ahí están los mayores 
problemas laborales. El área de 
trabajo rural del Ministerio de Tra- 
bajo tiene delegaciones provin- 
ciales, pero no he visto que haya 
inspecciones. En algunas cose- 
chas de exportación se les blan- 
quea una parte del salario a los 
trabajadores porque los compra- 
dores supervisan la producción, 
pero la desprotección sigue sien- 
do muy alta. En el sector yerbate- 
ro, los secaderos tercerizaron la 
cosecha. A los capataces los in- 
demnizaron y ahora trabajan co- 
mo contratistas de cosechadores 
para las mismas empresas, las 
cuales evitan mantener una rela- 
ción laboral directa con los traba- 
jadores. Las falsas cooperativas 
de trabajo también perjudican a 
los peones porque muchos se su- 
man como socios, pero en reali- 
dad son asalariados encubiertos 
y les ahorran a los patrones el 
pago de los aportes.” 


GERONIMO VENEGAS 


secretario general de UATRE 


La cultura del “sí, patrón” 


¿Por qué no se puede revertir el elevado nivel de 
empleo en negro existente en el sector rural? 
=El empleo en negro es una cuestión muy difícil 
de resolver. La cultura del “sí, patrón” lleva muchos 
años en el campo. Primero empezamos con la cam- 
paña nacional del blanqueo y hace poco tiempo he- 
mos logrado que se aprobara la Libreta del Trabaja- 
dor Rural luego de siete años de lucha. Al comienzo 
las entidades del campo estaban en contra, pero lo- 
gramos imponerla y creemos que va a ayudar a re- 
vertir la situación. 
Otra debilidad del sector agrario son los bajos 
sueldos que perciben los trabajadores. 

-Nosotros estamos negociando en la Comisión 
Nacional de Trabajo Agrario porque parte de la ren- 
tabilidad que lograron los productores con la deva- 
luación se tiene que transferir a los trabajadores. 
Exigimos una suba del salario promedio para llevar- 
lo a 500 pesos. Muchos están cobrando esa cifra, 
pero el descuento para la obra social y la jubilación 

«se¡calcula sobre lo poco que cobran en blanco. 

¿Qué postura tiene el sindicato frente a la moda- 
lidad de contratación flexible que se impuso a 
través de los contratistas? 

—Muchas empresas emplean trabajadores a tra- 
vés de contratistas para evadir responsabilidades. 
Nosotros luchamos para que el contratista blanquee 
a sus empleados. Pero sabemos que el dueño del 
campo es responsable solidario y va a tener que 
ayudar a resolver la situación. 


RICARDO GRETHER 


secretario de la Confederación Rural Argentina 


“No hay estadísticas fiables” 


- Según estimaciones del Renatre, el empleo en 


negro está cercano al 80 por ciento, ¿por qué no ' 
se blanquea a los trabajadores? 

—No comparto esa estimación porque no hay nin- 
guna estadística fiable que permita saber cuántos 
empleados en negro hay. Goebbels decía que una 
mentira cuanto más se repite más se cree. En el 
censo agropecuario figuran 300 mil establecimientos 
rurales y muchos de esos predios son pequeños y 
no tienen personal. Muchas veces las estimaciones 
calculan a los trabajadores migrantes varias veces. 
No obstante, vale señalar que la contratación de 
personal es tan engorrosa en materia de papeles 
que eso colabora con la existencia del empleo en 
negro. ' 

¿La libreta de trabajo cambia esa situación? 

—Podría ser un instrumento útil, pero no lo es por- 
que todas las demás registraciones legales se tie- 
nen que seguir efectuando 
¿Por qué el sindicato reivindica la libreta? 

Es un papel más que les va a servir de constancia 
laboral, pero no arregla el problema de fondo. 

El sueldo promedio que se tomó en el Renatre 
para calcular la prestación por desempleo es de 
229 pesos, ¿por qué se les paga tan poco a los 
trabajadores? 

Esa información no contempla los 150 pesos no 
remunerativos y en algunos casos se calcula el 
sueldo de gente que sólo trabaja 15 días. Por lo tan- 
to, el promedio mensual baja. ; a 


meses de las cosechas, se puede ver por 
la ruta 38 de Tucumán, que une el 
norte con el sur de la provincia, dece- 
nas de colectivos comandados por 
“obristas” que pasan a buscar a los tra- 
bajadores por las localidades de Alber- 
di, Famaillá, Monteros, Aguilares y Vi- 
lla Quintero para llevarlos a las plan- 
taciones. Allí “limonean” desde las 9 
hasta las 18 y cobran entre 5 y 10 pe- 
sos por jornada. La producción que- 
da en poder de un puñado de grandes 
empresas que poseen modernas plan- 
tas de empaque, procesadoras de jugo 
y de aceites esenciales. Argentina es 
uno de los principalesproductores de 
limones del mundo y más del 90 por 
ciento de la producción se concentra 
en Tucumán. El jarabe de limón de la 
gaseosa Sprite es uno de los prineipa- 
les productos elaborados en las fabri- 
cas de lazona a partir del trabajo “hor- 
miga” que realizan en las plantaciones 
cerca de 20 mil cosechadores. , 

La precariedad laboral también es 
moneda corriente entre los trabaja- 
dores que cosechan peras y manzanas 
en el Alto Valle de Río Negro y Chu- 
but, en las quintas hortícolas que se 
despliegan en el “cinturón verde” del 
Gran Buenos Aires y en Mendoza, en 
las plantaciones de Tabaco de Salta, 
Jujuy y Corrientes, en las plantacio- 
nes de yerba del noroeste argentino y 
en las actividades de forestación que 
* se realizan en Misiones. En todos es-, 
tos casos se combina el trabajo a des- 
tajo con el empleo temporario, casi 
siempre en negro. En la producción 
lechera la situación salarial es mejor 
que en la zona extra-pampeana, pero 
como los trabajadores van a porcen- 
taje sobre la producción se los consi- 
dera autónomos y quedan fuera del 
alcance de la legislación laboral. “Al 
quedar establecida una relación de 
asociación los dueños de las unidades 
productivas organizan el trabajo de 
modo flexible sin respetar ni siquie- 
ra los descansos del fin de semana”, 
afirmó a Cash Germán Quaranta, es- 
pecialista en empleo rural. 

El sindicato podría ser una herra- 
mienta para que los trabajadores ca- 
nalicen sus reclamos en materia labo- 
ral. Pero en muchas zonas se descree 
de la instancia gremial. Una encues- 


ta realizada en la zafía tucumana du- 
rante 1999 por un equipo de la Uni- 
versidad de Buenos Aires encabeza- 
do por la investigadora Norma Gia- 
rracca dio como resultado que sólo el 
34 por ciento de los trabajadores es- 
taba afiliado al sindicato Fotia y ape- 
nas el 4 por ciento había votado en la 
última elección. 

Los trabajadores agrarios están ex- 


cluidos de la Ley de Contrato de Tra- 


bajo porque se rigen por una ley es- 


pecífica de 1980 que, en términos ge- 
nerales, ofrece un nivel de protección 
menor. La ley no contempla la jorna- 
da laboral de ocho horas y a quienes 
trabajan por temporada no se les re- 
conoce un vínculo permanente con el 
empleador. A partir de la creciente in- 
dustrialización productiva y capitali- 


zación del campo algunosanalistas ha- 
bían pronosticado la consolidación de 
una fuerza de trabajo estable, con ni- 
veles crecientes de calificación y regu- 
lada por una legislación similar a la 
del sector de las manufacturas indus- 
triales. Pero en lugar de avanzar hacia 
una mayor formalización ocurrió lo 
contrario. La falta de inspecciones la- 
borales llevaron a los grandes grupos 
agroindustriales a blanquear sólo a los 
trabajadores a quienes le asignan el 
manejo, por ejemplo, de máquinas 
complejas y costosas como las cose- 
chadoras integrantes. El resto conti- 
nua al margen de cualquier tipo de 
derecho laboral, trabajando a destajo 
y con una presión constante hacia la 
baja salarial generada por la alta deso- 
cupación y la oferta laboral de los pe- 
queños campesinos. 

El salario promedio de 229 pesos 
calculado por Renatre deja en eviden- 
cia la situación del sector. En la ma- 
yoría de los casos el ingreso de bolsi- 
llo es mayor porque se otorga una par- 
te importante del sueldo en negro. No 


obstante, para calcular los aportes ju-- 


bilatorios, la asignación familiar y el 
seguro de desempleo que quiere im- 
plementar el Renatre se toma en cuen- 
ta esa cifra. Para revertir los exorbitan- 
tes niveles de informalidad en diciem- 
bre del año pasado se aprobó el lanza- 
miento de la Libreta del Trabajador 
Rural. El objetivo es blanquear a los 
trabajadores a partir de la utilización 
de este nuevo instrumento legal. Sin 
embargo, resultará difícil garantizar su 
uso generalizado si el Estado no ejer- 
ce su rol de policía y hace cumplir la 
ley. Pues luego de la devaluación que- 
da claro que el incremento de las ga- 
nancias de los dueños de los campos 
no garantiza mejores condiciones la- 
borales para la peonada.Hl 


ALBERTO BRONDO, COORDINADOR GENERAL DEL RENATRE 


La importancia de la libreta 


POR F.K. 


| Renatre fue creado por ley en 

1999 para elaborar estadísticas 

sobre el sector agrario y otor- 
gar a los peones una libreta de traba- 
jo. El organismo es un ente autárqui- 
co de derecho público no estatal in- 
tegrado por el sindicaro y las asocia- 
ciones empresarias. Además de otor- 
gar la libreta, tarea que comenzó en 
marzo, está entre sus funciones desa- 
rrollar las tareas de policía de trabajo 
que le sean delegadas por los organis- 
mos nacionales o provinciales. Cash 
conversó con Alberto Brondo, coor- 
dinador de la entidad, para saber có- 
mo piensan hacer para lograr una dis- 
minución del empleo en negro. 
¿Qué ventaja tiene para el emplea- 
do rural la obtención de la libreta 
de trabajo? 

Con la libreta apostamos a redu- 
cir el trabajo en negro. Cada emplea- 
do va a tener una acreditación para re- 
gistrar sus aportes jubilatorios, acce- 
der a la obrasocial, a la asignación fa- 
miliar y cobrar el seguro de desempleo. 
Si el empleador sigue contratando 
en negro va a ser difícil revertir la 
situación. 

—La libreta fue pensada para bene- 
ficio del trabajador, pero también va- 
mos a generar incentivos para el em- 
pleador. Una alternativa es la de brin- 
dar cobertura de riesgo para que los 
empleadores se inclinen por contra- 
tar a aquellos trabajadores que tienen 
seguro. Además, los aportes que rea- 
liza el empleador se van a descontar 
en el momento que vende su cosecha 


y vamos asimplificar los trámites por- 
que al tomar un trabajador con libre- 
ta se produce el blanqueo. 
¿También van a realizar inspeccio- 
nes para complementar la política 
de incentivos? 

—En una primera etapa instalamos 
delegaciones en todo el país. Luego 
difundimos el sistema y a partir del 
31 dejulio exigiremos el cumplimien- 
to de la ley fiscalizando en el terreno. 
Si el trabajo en negro alcanza el 80 
por ciento es porque muchos em- 
presarios de las asociaciones que 
integran el Renatre no cumplen sus 
obligaciones, ¿no es ingenuo es- 


¿Estás buscando una 
inversión segura? 
« «Sumate a la cadena argentina 


de fast food de mayor crecimiento 
en los últimos tiempos 


Mostaza 


Alto Palermo - Paseo Alcorta 
Galerías Pacífico - Alto Avellaneda 
Plaza Oeste Morón - Nine Factory 

Spinetto Shopping - Auchan Quilmes 
Auchan Avellaneda - Auchan Tablada 
Paseo Colon 800. Capital Federal 
Devoto Shopping - Las Palmas del Piar 

Boulevard Shopping Adrogué 

Complejo Disgonal Mar del Plata 
Shopping Los Gallegos Mar del Plata 
Sobremonte Mar del Plata 
Shopping Puerto Madryn 


»Para mayor información: 
15 5 630-6764 


mypchaltOsion,com 
www.mostazaweb,com.ar 


perar que se persigan a sí mismos? 

—Dentro de las asociaciones empre- 
sarias hay empleadores que no cum- 
plen la ley, pero hay otros que sí lo ha- 
cen y exigen que se fiscalice para po- 
ner fin ala competencia desleal. La ley 
se va a aplicar y las sanciones van des- 
de 250 a 5000 pesos por trabajador en 
negro. En caso de reincidencia se pue- 
de clausurar el establecimiento. 
¿Tienen recursos para llevar ade- 
lante una fiscalización eficaz? 

—Realizaremos inteligencia fiscal y 
luego contrataremos a una empresa 
privada para que concrete las inspec- 
ciones. 


Campo 
peones 


m La distribución de los 
ingresos es una matería 
pendiente en la sociedad, y en 
especial al interior del campo. 


m La devaluación les permitió a 
los hombres del campo 
incrementar sus ganancias en 
los sectores vinculados a la 
exportación. 


m Las producciones de 
oleaginosas, cereales, cítricos, 
frutas y vinos tuvieron 
incrementos notables en su 
rentabilidad. 


a Sin embargo, los peones 
rurales todavía permanecen al 
margen de los beneficios 
generados por la reactivación. 


m En los campos argentinos 
trabajan 1,2 millón de 
asalariados, pero sólo figuran 
en blanco 255.601 personas, el 
21,3 por ciento. ' 


m El salario promedio registrado 
es de apenas 229 pesos. 


m Las inspecciones del 
Ministerio de Trabajo 
prácticamente no existen. 


u Para revertir los exorbitantes 
niveles de informalidad, en 
diciembre del año pasado se 
aprobó el lanzamiento de la 
Libreta del Trabajador Rural. 


| 4307-2626 
WWW.1121200.c0m.ar 
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Propuesta 
economía 


m La Coordinadora de Acción 
Productiva tiene el objetivo de 
“defender el rol protagónico de 
las pequeñas unidades 
productivas en la Argentina 
que viene”. 


a Sostienen que esa defensa 
sólo se puede dar planteando 
“cambiar el modelo neoliberal 
por una propuesta productiva, 
con filosofía social”. 


m No se reconocen como 
empresarios kirchneristas. 


m Los ejes que plantean son 
un rol activo del Estado en la 
reactivación económica y fijar 
la prioridad en el desarrollo del 
mercado interno. 


m También proponen un 
desarrollo de las economías 
regionales que vigorice las 
cadenas de valor e impulse las 
exportaciones con valor 
agregado. 


m Y alientan el Mercosur como 
estrategia comercial y de 
integración. 


Ja Guillermo Robledo, Julio César Urien (h) y Norberto Oneto, promotores de la Coordinadora de Acción Productiva. 


Daniel Jay: 


ALIANZA GREMIAL DE PYMES Y TRABAJADORES DE EMPRESAS RECUPERADAS ] 


Camino a un modelo cid 


POR RAUL DELLATORRE 


omo un emergente más de la 
¡ crisis, cuyos efectos negativos 
atravesaron a distintas capas 
de la sociedad, representantes de pe- 
queñas y medianas empresas, em- 
prendimientos rurales y trabajadores 
a cargo de empresas recuperadas se 
constituyeron en un nueyo nuclea- 
miento, la Coordinadora de Acción 
Productiva, con el objetivo de “de- 
fender el rol protagónico de las pe- 
queñas unidades productivas en la 
Argentina que viene”. Y consideran 
que esa defensa sólo se puede dar 
planteando “cambiar el modelo ne- 
oliberal por una propuesta producti- 
va, con filosofía social”. 
Su primer pronunciamiento pú- 
blico se conoció apenas conocida la 


Nuevos dirigentes empresarios junto a 
trabajadores se están agrupando al no 
sentirse representados por las organizaciones 
tradicionales. Ideas y planes. 


renuncia de Carlos Menem a com- 
petir en segunda vuelta. En ese mo- 
mento consideraron dicha decisión 
como “un acto de presión del esta- 
blishment para debilitar al nuevo go- 
bierno e imponer sus condiciones”. 
Pero no por eso se reconocen como 
empresarios “kirchneristas”. “Nues- 
tra relación con el Gobierno se da a 
partir de la discusión de políticas de 
Estado, en las que tenemos muchas 
coincidencias con la plataforma po- 
lítica y los objetivos del actual gobier- 
no, pero consideramos necesario 


LA DOBLE INDEMNIZACION POR DESPIDOS 


“El doble de nada es nada” 


principios de 2002 se sancionó la ley que dis- 
Alo suspender los despidos. La violación de 
esta obligación acarrea como sanción la duplica- 
ción de las indemnizaciones por despido. Esta sus- 
pensión prevista originariamente por un plazo de 
180 días, fue luego prorrogada hasta el 30 de junio 
de 2003. Si se habla del doble, la idea es que se 
trata de mucho. Sin embargo, si se analiza cómo 
evolucionó el monto de las indemnizaciones por 
despido, se concluye que en realidad es muy p 
En 1946, la indemnización mínima por despido 
equivalía para el trabajador la posibilidad de ad- 
quirir 3333 kilogramos de pan. A partir de la dicta- 
dura militar se comenzó a disminuir el monto in- 


demnizatorio. En la actualidad se redujo a niveles E 


increíbles: hoy la indemnización mínima por des- 
pido es igual a dos doceavas partes del sueldo, es 
decir cinco días de salario. Teniendo en cuenta un 
sueldo promedio de 550 pesos ese importe es de 
91,66 pesos. El precio promedio de 1 kilo de pan 
es de 2,50 pesos, lo que equívale ala compra de 
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apenas 36,66 kilos. 
Como no sólo de pan vive el hombre, en el artí- 
culo 14 bis de la Constitución nacional, entre los 
derechos que les reconoce a los trabajadores está 
el dela protección contra el despido arbitrario. 
Desde 1933 comenzó a regir en nuestro país el 
derecho a una estabilidad relativa en el empleo. 
La indemnización por despido tiene una doble vía 
en cuanto a objetivos: 
1. Resarcir al trabajador que pierde el empleo. 
2. Poner un límite al derecho del empleador a res- 
cindir el contrato de trabajo. 

En materia de legislación laboral fueron muchos 
los años de “trabajo sucio”. Ahora y concretamen- 
te sobre el tema en discusión, propongo que se 
mantenga provisionalmente y para ¡todos los tra- 
bajadores la doble indemnización y que se inicie 
un proceso gradual que comience a devolverles a 
los trabajadores todos los derechos derogados o 
flexibilizados desde 1976. Entiendo que a partir 
del discurso del Presidente pronunciado ante la 
Asamblea Legislativa el 25 de mayo, en el que rei- 
vindicó el artículo 14 bis, el rol del Estado y la ne- 
cesidad de distribuir con más equidad la riqueza 
nacional, mi propuesta cobra mayor fuerza y el * 
Gobiemo tiene la oportunidad de transformar las . 
palabras en hechos. ; 


abrir un debate nacional”, puntuali- 
za Julio César Urien (h), integrante 
por el Movimiento del Empresaria- 
do Nacional (Moven) de la mesa pro- 
motora de la CAP. 

Junto a Norberto Oneto (también 
integrante del Moven) y Guillermo 
Robledo (Movimiento Nacional de 
Empresas Recuperadas), Urien defi- 
ne que “los ejes centrales que plante- 
amos son: un rol activo del Estado en 
lareactivación económica, fijarla prio- 
ridad en el desarrollo del mercado in- 
terno, un desarrollo de las economías 
regionales que vigorice las cadenas de 
valor e impulse las exportaciones con 
valor agregado, hacer hincapié en el 
Mercosur como estrategia comercial 
y de integración, ya que si se concre- 
tael ALCA nosterminan dearruinar”. 

“Somos una burguesía con con- 
ciencia nacional, hemos decidido po- 
ner todos los esfuerzos en articular 
este espacio impulsando la formación 
de la CAP”, apunta Urien. “El Mo- 
vimiento de Empresas Recuperadas 
también participa y las contradiccio- 
nes que podemos tener con ellos, co- 
mo empresarios y trabajadores, son 
secundarias. Rechazamos la pelea de 
pobres contra pobres y como pymes 
sabemos que el modelo neoliberal nos 
condena a la exclusión, con un mer- 
cado interno destruido, un sistema 
financiero que nos juega en contra y 
un Estado que no nos apoyó.” “A di- 
ferencia de las cámaras sectoriales, no 
nos quedamos en las reivindicacio- 
nes sectoriales”, concluyó Urien. 

Guillermo Robledo, que también 
participó en la entrevista con Cash, 
subraya la “necesidad de medidas rá- 
pidas para recuperar la producción; 
las pymes no pueden seguir atrapadas 
en el sistema de calificación de crédi- 
tos del Banco Central, que les impi- 
deaccederal préstamo bancario”. Ad- 
vierte, además, que tampoco alcanza 
con “la implementación de créditos 
blandos; lo que nosotros impulsamos 
es la formación de fondos fiduciarios 


por sector, administrados en fo 
conjunta por el Estado y los secto! 
productivos, y un urgente plan de 
financiación de pasivos, recuperaciór 
del mercado interno redistribuyen: 
ingresos, aumentando salarios y ba 
jando impuestos al consumo, y m: 
dificar la Ley de Quiebras, para q; 
no sean los trabajadores quienes pa 
guen las consecuencias de cada ci 
rre”. Y en el mismo sentido de la p 
lea contra el modelo que plantearo; 
los dirigentes pyme, Robledo apunt 
ala necesidad de “ser parte de una lu- 
cha activa contra el ALCA, obligan- 
do al Gobierno a llamara un referén- 
dum antes de fin de año”. 

Con respecto a su participación 
en un mismo ámbito con sectores 
empresarios, Robledo manifestó 
que “es casi natural que estemos jun- 
tos, porque trabajadores y pequeños 
empresarios estamos frente a un sis- 
tema que creemos que hay que re- 
vertir. Hoy nosotros estamos al fren- 
te de empresas recuperadas en algu- 
nos casos por procesos de vaciamien- 
to de sus patrones, pero en muchos 
otros surgieron porel ahogo alas py- 
mes”. Por su parte, Urien buscó di- 
ferenciar a este nuevo nucleamien- 
to de la política tradicional de las cá- 
maras empresariales. “No compar- 
timos los reclamos de reivindicacio- 
nes dentro del mismo sistema, no- 
sotros vamos por un cambio de mo- 
delo, por la reformulación del siste- 
ma impositivo, y que de la recauda- 
ción extra que se obtenga, el $0 por 
ciento se destine a obra pública y el 
50 restante en favor de actividades 
productivas; no necesitamos del ca- 
pital de afuera”, sostiene. 

Norberto Oneto, un industrial del 
sector plástico que participó activa- 
mente en la Asociación de Industria- 
les bonaerenses (Adiba), definió que 
la integración de esta nueva entidad 
en el sector pyme “no es una actitud 
oportunista niun capricho sectorial”. 
Y alertó que ya se percibe la existen- 
cia de “campañas psicológicas ten- 
dientes a ridiculizar todo lo que va- 
ya encaminado a la recuperación na- 
cional: siempre es así, es sistemático, 
este modelo no se va a entregar nun- 
ca y van a buscar, hasta el final, de- 
teriorar nuestro trabajo”. 


Propuesta 
economía 


m La Coordinadora de Acción 
Productiva tiene el objetivo de 
“defender el rol protagónico de 
las pequeñas unidades 
productivas en la Argentina 
que viene”. 


a Sostienen que esa defensa 
sólo se puede dar planteando 
“cambiar el modelo neoliberal 
por una propuesta productiva, 
con filosofía social”. 


m No se reconocen como 
empresarios kirchneristas. 


m Los ejes que plantean son 
un rol activo del Estado en la 
reactivación económica y fijar 
la prioridad en el desarrollo del 
mercado interno. 


m También proponen un 
desarrollo de las economías 
regionales que vigorice las 
cadenas de valor e impulse las 
exportaciones con valor 
agregado. 


POR RAUL DELLATORRE 


omo un emergente más de la 
crisis, cuyos efectos negativos 
atravesaron a distintas capas 


m Y alientan el Mercosur como 
estrategia comercial y de 
integración. 


| Guillermo Robledo, Julio César Urien (h) y Norberto Oneto, promotores de la Coordinadora de Acción Productiva 


de la sociedad, representantes de pe- 
queñas y medianas empresas, em- 
prendimientos rurales y trabajadores 
a cargo de empresas recuperadas se 
constituyeron en un nuevo nuclea- 
miento, la Coordinadora de Acción 
Productiva, con el objetivo de “de- 
fender el rol protagónico de las pe- 
queñas unidades productivas en la 
Argentina que viene”. Y consideran 
que esa defensa sólo se puede dar 
planteando “cambiar el modelo ne- 
oliberal por una propuesta producti- 
va, con filosofía social”. 

Su primer pronunciamiento pú- 
blico se conoció apenas conocida la 


Nuevos dirigentes empresarios junto a 
trabajadores se están agrupando al no 
sentirse representados por las organizaciones 


tradicionales. Ideas y planes. 


renuncia de Carlos Menem a com- 
petir en segunda vuelta. En ese mo- 
mento consideraron dicha decisión 
como “un acto de presión del esta- 
blishment para debilitar al nuevo go- 
bierno e imponer sus condiciones”. 
Pero no por eso se reconocen como 
empresarios “kirchneristas”. “Nues- 
tra relación con el Gobierno se da a 
partir de la discusión de políticas de 
Estado, en las que tenemos muchas 
coincidencias con la plataforma po- 
lítica y los objetivos del actual gobier- 
no, pero consideramos necesario 


LA DOBLE INDEMNIZACION POR DESPIDOS 


“El doble de nada es nada” 


POR HECTOR RECALDE 
Presidente de la Comisión 
de Derecho del Trabajo 

de la Asociación de 
Abogados de Buenos Aires 


principios de 2002 se sancionó la ley que dis- 
uso suspender los despidos. La violación de 
esta obligación acarrea como sanción la duplica- 
ción de las indemnizaciones por despido. Esta sus- 
pensión prevista originariamente por un plazo de 
180 días, fue luego prorrogada hasta el 30 de junio 
de 2003. Si se habla del doble, la idea es que se 
trata de mucho. Sín embargo, si se analiza cómo 
evolucionó el monto de las indemnizaciones por 
despido, se concluye que en realidad es muy poco. 
En 1946, la indemnización mínima por despido 
equivalía para el trabajador la posibilidad de ad- 
quirir 3333 kilogramos de pan. A partir de la dicta- 
dura militar se comenzó a disminuir el monto in- 


demnizatorio. En la actualidad se redujo a niveles 


increíbles: hoy la indemnización mínima por des- 
pido es igual a dos doceavas partes del sueldo, es 
decir cinco días de salario. Teniendo en cuenta un 
sueldo promedio de 550 pesos ese importe es de 
91,66 pesos. El precio promedio de'1 kilo de pan 
es de 2,50 pesos, lo que equivale a la compra de 
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apenas 36,66 kilos. 

Como no sólo de pan vive el hombre, en el artí- 
culo 14 bis de la Constitución nacional, entre los 
derechos que les reconoce a los trabajadores está 
el dela protección contra el despido arbitrario. 
Desde 1933 comenzó a regir en nuestro país el 
derecho a una estabilidad relativa en el empleo. 
La indemnización por despido tiene una doble vía 
en cuanto a objetivos: 

1. Resarcir al trabajador que pierde el empleo. 
2. Poner un límite al derecho del empleador a res- 
cindir el contrato de trabajo. 

En materia de legislación laboral fueron muchos 
los años de “trabajo sucio”. Ahora y concretamen- 
te sobre el tema en discusión, propongo que se 
mantenga provisionalmente y para todos los tra- 
bajadores la doble indemnización y que se inicie 
un proceso gradual que comience a devolverles a 
los trabajadores todos los derechos derogados o 
flexibilizados desde 1976. Entiendo que a partir 
del discurso del Presidente pronunciado ante la 
Asamblea Legislativa el 25 de mayo, en el que rei- 
vindicó el artículo 14 bis, el rol del Estado y la ne- 
cesidad de distribuir con más pues lariqueza 
nacional, mi propuesta cobra mí or fuerza y el - 
Gobierno tiene la oportunidad de transforr 
palabras en hechos. a 


abrir un debate nacional”, puntuali- 
za Julio César Urien (h), integrante 
por el Movimiento del Empresaria- 
do Nacional (Moven) dela mesa pro- 
motora de la CAP. 

Junto a Norberto Oneto (también 
integrante del Moven) y Guillermo 
Robledo (Movimiento Nacional de 
Empresas Recuperadas), Urien defi- 
ne que “los ejes centrales que plante- 
amos son: un rol activo del Estado en 
la reactivación económica, fijarla prio- 
ridad en el desarrollo del mercado in- 
terno, un desarrollo de las economías 
regionales que vigorice las cadenas de 
valor e impulse las exportaciones con 
valor agregado, hacer hincapié en el 
Mercosur como estrategia comercial 
y de integración, ya que si se concre- 
tael ALCA nos terminan dearruinar”. 

“Somos una burguesía con con- 
ciencia nacional, hemos decidido po- 
ner todos los esfuerzos en articular 
este espacio impulsando la formación 
de la CAP”, apunta Urien. “El Mo- 
vimiento de Empresas Recuperadas 
también participa y las contradiccio- 
nes que podemos tener con ellos, co- 
mo empresarios y trabajadores, son 
secundarias. Rechazamos la pelea de 
pobres contra pobres y como pymes 
sabemos que el modelo neoliberal nos 
condena a la exclusión, con un mer- 
cado interno destruido, un sistema 
financiero que nos juega en contra y 
un Estado que no nos apoyó.” “A di- 
ferencia de las cámaras sectoriales, no 
nos quedamos en las reivindicacio- 
nes sectoriales”, concluyó Urien. 

Guillermo Robledo, que también 
participó en la entrevista con Cash, 
subraya la “necesidad de medidas rá- 
pidas para recuperar la producción; 
las pymes no pueden seguir atrapadas 
en el sistema de calificación de crédi- 
tos del Banco Central, que les impi- 
deaccederal préstamo bancario”. Ad- 
vierte, además, que tampoco alcanza 
con “la implementación de créditos 
blandos; lo que nosotros impulsamos 
es la formación de fondos fiduciarios 


Daniel Jayo 


ALIANZA GREMIAL DE PYMES Y TRABAJADORES DE EMPRESAS RECUPERADAS 


Camino a un modelo lo 


por sector, administrados en forma 
conjunta por el Estado y los sectores 
productivos, y un urgente plan de re- 
financiación de pasivos, recuperación 
del mercado interno redistribuyendo 
ingresos, aumentando salarios y ba- 
jando impuestos al consumo, y mo- 
dificar la Ley de Quiebras, para que 
no sean los trabajadores quienes pa- 
guen las consecuencias de cada cie- 
rre”. Y en el mismo sentido de la pe- 
lea contra el modelo que plantearon 
los dirigentes pyme, Robledo apuntó 
ala necesidad de “ser parte de una lu- 
cha activa contra el ALCA, obligan- 
do al Gobierno a llamara un referén- 
dum antes de fin de año”. 

Con respecto a su participación 
en un mismo ámbito con sectores 
empresarios, Robledo manifestó 
que “es casi natural que estemos jun- 
ros, porque trabajadores y pequeños 
empresarios estamos frente a un sis- 
tema que creemos que hay que re- 
vertir. Hoy nosotros estamosal fren- 
te de empresas recuperadas en algu- 
nos casos por procesos de vaciamien- 
to de sus patrones, pero en muchos 
otros surgieron porel ahogo alas py- 
mes”. Por su parte, Urien buscó di- 
ferenciar a este nuevo nucleamien- 
to de la política tradicional delas cá- 
maras empresariales. “No compar- 
timos los reclamos de reivindicacio- 
nes dentro del mismo sistema, no- 
sotros vamos por un cambio de mo- 
delo, por la reformulación del siste- 
ma impositivo, y que de la recauda- 
ción extra que se obtenga, el 50 por 
ciento se destine a obra pública y el 
50 restante en favor de actividades 
productivas; no necesitamos del ca- 
pital de afuera”, sostiene. 

Norberto Oneto, un industrial del 
sector plástico que participó activa- 
mente en la Asociación de Industria- 
les bonaerenses (Adiba), definió que 
la integración de esta nueva entidad 
en el sector pyme “no es una actitud 
oportunista niun capricho sectorial”. 
Y alertó que ya se percibe la existen- 
cia de “campañas psicológicas ten- 
dientes a ridiculizar todo lo que va- 
ya encaminado a la recuperación na- 
cional: siempre es así, es sistemático, 
este modelo no se va a entregar nun- 
ca y van a buscar, hasta el final, de- 
teriorar nuestro trabajo”. 


DEVALUACION, PLAN REMEDIAR, GENERICOS Y LA COMPETENCIA 


“El precio más bajo puede más” 


POR CLEDIS CANDELARESI 


a decisión del Ministerio de Sa- 
ME de forzar la receta de medi- 

camentos por su principio ac- 
tivo y no por su marca comercial for- 
raleció el negocio de los denomina- 
dos “genéricos”. Laboratorios Rich- 
mond, firma nacional especializada 
en remedios genéricos contra el sida 
y oncológicos, es una de las benefi- 
ciadas por esa política oficial, que 
también incluye los planes financia- 
dos por el BID de provisión de dro- 
gas a hospitales públicos. Su presi- 
dente, Gustavo González, explicó a 
Cash por qué vender al Estado hoy 
no es una desgracia. 
¿La ley de genéricos provocó un 
boom en la industria de esos medi- 
camentos? 

Sí. Crecimos en las ventas insti- 

tucionales, que son nuestro fuerte, a 
la vez que triplicamos las ventas en 
farmacias. 
¿Aumentar la venta en farmacias 
no obliga a combatir eltemor de los 
consumidores a los productos de 
marca no conocida? 

—Hay alguna resistencia. Pero el 
precio más bajo puede más. Los ge- 
néricos le permitieron a mucha gen- 
te pagar medicamentos a los que, de 
otro modo, no hubieran accedido. 
Entonces, ¿la ratificación de Ginés 
González García al frente de Salud 
es auspiciosa para ustedes? 

—En alguna medida sí, porque creo 
que continuará con esta política de 
promoción de genéricos y de planes 
oficiales que, en general, favorecen a 
toda la industria de medicamentos. 
¿El Plan Remediar es uno de esos 
estímulos? 

—Sí. Remediar beneficia a toda la 
industria porque aumenta mucho la 
demanda de medicamentos. Hoy 
hay muchos hospitales del Gran Bue- 
nos Aires y del interior que están re- 
cibiendo productos gracias al plan 
oficial, cuando antes no recibían na- 
da. Tuvimos una ventaja por el ma- 
yor volumen de pedidos, aunque fue 
necesario competir con precios. Co- 
mo a ese programa lo financia el 
BID, las compras se hacen a través 
de licitaciones internacionales. Eso 
nos obliga a competir con países que 
tienen costos más bajos, como los la- 


Plan: “Muchos hospitales 
del Gran Buenos Aires y del 
interior están recibiendo 
productos gracias al Plan 
Remediar, cuando antes no 
recibían nada”. 


boratorios de Paraguay, Perú o Co- 
lombia. 

¿Tienen dificultades para cobrar al 
Estado? 

—No. Los pagos se hacen con ab- 
soluta regularidad. En parte porque 
algunas de las licitaciones están ga- 
rantizadas por fondos externos. Ade- 
más, así como el año pasado se nos 
interrumpió el crédito con nuestros 
proveedores del exterior, nosotros 
cortamos el crédito al Estado. Antes 
aceptábamos pagos a 180 o hasta 300 
días. Hoy, si las provincias o muni- 
cipios no tienen recursos, no se les 
entregan medicamentos. 


La ley de genéricos provocó una fuerte expansión de los laboratorios 
que producen los medicamentos sin marca. La caída de precios fue 


uno de los efectos más evidentes de esa política oficial. 


Gustavo González, de Laboratorios Richmond, produce genéricos contra el sida y oncológicos: “Competimos con las multinacionales.” 


¿En qué medida dependen de la 
provisión deinsumosimportados? 
—En un 95 por ciento. Las mate- 
rias primas e insumos de control de 
calidad son importados. Hasta el pa- 
pel de los prospectos o el vidrio de 
las ampollas son importados. Por eso 
la devaluación sorprendió a la mayo- 
ría de los laboratorios con grandes 
deudas en el exterior. 
La principal objeción que se hace 
al uso de genéricos es que no hay 
mecanismos adecuados de control 
de calidad. 

—El Anmat existe y los laboratorios 
nacionales tenemos el mismo nivel de 
control que los internacionales. Lo 
que generó confusión es que en Ár- 
gentina aún no se exige a todos los 
productos la bioequivalencia, es decir 
la prueba de que es tan eficaz como su 
similar patentado, de que se compor- 
ta igual que otro líder. Argentina em- 
pezó un proceso que Estados Unidos 
inició en los'60 y España en 1995 pa- 
ra garantizar que todos los genéricos 
tengan probada su bioequivalencia, 
empezando por aquellos productos 
que tienen algún riesgo sanitario. 
¿Cómo es la competencia con los 
genéricos extranjeros? 

—Myy dura. En particularen nues- 
tra línea de HIV competimos con ca- 
si todas las multinacionales, como 
Roche, Glaxo, Berlinger y otras. Ellos 
tienen los originales y, en varios ca- 
sos, nosotros produjimos el primer 
genérico del mercado. 

¿Qué es lo que le permite a un ge- 
nérico ser más barato? 

Simplemente porque al no ser el 
único, ya no se maneja el precio. Ade- 
más, cuando un producto está más 
tiempo en el mercado, el precio de 
las materias primas necesarias para fa- 
bricarlo va bajando. Muchos labora- 
torios fabrican también el genérico 
que les compite, como estrategia pa- 
ra seguir controlando precio. En Ar- 
gentina hay 8000 genéricos que no 
están identificados como tales. 
¿Por qué, antes de la devaluación, 
el mismo medicamento costaba en 
Argentina el triple que en España? 


—Es que en España los precios son 


nía y Turquía? 


Reportaje 


empresas 


m “Crecimos en las ventas 
institucionales, que son 
nuestro fuerte, a la vez que 
triplicamos las ventas en 
farmacias.” 

Pablo Piovano 

m “Los genéricos le permitieron 
a mucha gente pagar 
medicamentos a los que, de 
otro modo, no hubieran 
accedido.” 


m “El Plan Remediar beneficia 
a toda la industria porque 
aumenta mucho la demanda 
de medicamentos.” 


m“Las materias primas e 
insumos de control de calidad 
son importados.” 


m“La devaluación sorprendió a 
la mayoría de los laboratorios 
con grandes deudas en el 
exterior.” 


m “Ahora estamos un poco 
más competitivos. Pero ubicar 
un medicamento en el exterior 
es un proceso de dos o tres 
años como mínimo.” 


le, Colombia, pero también Jorda- 


regulados. Junto al certificado para 
producir, el gobierno también fija el 
precio. - 
¿Sien Argentina hubiera controles, 
los precios podrían ser más bajos? 
Seguramente. Pero algunos pro- 
ductos podrían quedar fuera de 
mercado. 
¿La devaluación les permitió abrir 
mercados tan diversos como Chi- 


—No. Ahora estamos un poco más 
competitivos. Pero ubicar un medi- 
camento en el exterior es un proceso 
de dos o tres años como mínimo. 
¿Y por qué no exportan a Brasil? 

—Porque impone muchas trabas 
para proteger su industria. La nues- 
tra está más desarrollada que la de 
ellos y por eso tienen reparos. 


LA POLITICA OFICIAL EN MATERIA DE VIVIENDAS 


í bien no se conoce aún la instrumentación de 

las medidas para cumplir las auspiciosas me- 
tas en materia de vivienda y construcción que tie- 
ne previstas el Gobierno, el sector necesita una 
clara diferenciación de los roles de cada institu- 
ción. Una acción exitosa en “vivienda” se basa en 
tres patas: el ahorro, el crédito hipotecario y el 
subsidio explícito a la demanda. Por ello, los re- 
cursos del Fonavi deben usarse mayoritariamente 
en el subsidio a los demandantes que determinen 
los Institutos Provinciales de Vivienda en función 


. de sus políticas sociales, acción que permitiría po- 


tenciar los fondos disponibles como único instru- 
mento para multiplicar los fondos para el sector y 
dejar de referirse a la “vivienda de interés social” 
para resaltar el “interés social de la vivienda”. 

No cabe duda de que la Secretaría de Vivienda, 
con el vital aporte que los Institutos Provinciales 
de Vivienda compatibilizando e integrando los ob- 
jetivos nacionales y provinciales, debe ser el órga- 
no del Estado que dicte la política habitacional y 


La prueba de los ladrillos 


Ml Dónde debieran construirse los conjuntos habi- 
tacionales, sobre la base conceptual de que la vi- 
vienda no es un hecho aislado sino “una esclava 
del desarrollo”. 

MM El cuándo a establecer por esa política debiera 
'geterminarse sobre la base de una meta concreta 
destinada a resolver el problema del déficit habita- 
cional técnicamente, con los recursos humanos, 
insumos disponibles, suponiendo un crecimiento 
acorde con el resto de la economía. 

E El para quién surgirá de los estudios socioeco- 
nómicos de la población con que cuenta la Secre- 
taría de Vivienda y los Institutos, y del estableci- 
miento de sus reales necesidades de asistencia 
crediticia por tramos de ingresos determinados. 

La respuesta a esos cuatro parámetros deter- 
mina la política que se aplicará. 

La respuesta al con qué que permita cumplir 
con los objetivos deberá enriquecerse con la ple- 
na participación de la actividad privada, a través 
de los profesionales y productores del sector y la 
indispensable instrumentación financiera, que de- 
be permanecer en manos de una entidad financie- 
ra idónea, como lo fue el Banco Hipotecario, he- 
rramienta natural para cumplir el objetivo fijado. 

Rescatar la decisión política —no la estatiza- 
ción— de la conducción del BH no sólo es necesa- 


ría y posible sino imperiosa, por ser la herramienta 


"natural para que el Estado —que tiene la mayoría 


del: paquete accionario— pueda volver a canalizar 
el financiamiento de nuevas obras.Al 
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DEVALUACION, PLAN REMEDIAR, GENERICOS Y LA COMPETENCIA 


“El precio más bajo puede más” 


POR CLEDIS CANDELARESI 


a decisión del Ministerio de Sa- 
| de forzar la receta de medi- 

camentos por su principio ac- 
tivo y no por su marca comercial for- 
taleció el negocio de los denomina- 
dos “genéricos”. Laboratorios Rich- 
mond, firma nacional especializada 
en remedios genéricos contra el sida 
y oncológicos, es una de las benefi- 
ciadas por esa política oficial, que 
también incluye los planes financia- 
dos por el BID de provisión de dro- 
gas a hospitales públicos. Su presi- 
dente, Gustavo González, explicó a 
Cash por qué vender al Estado hoy 
no es una desgracia. 
¿La ley de genéricos provocó un 
boom en la industria de esos medi- 
camentos? 

Sí, Crecimos en las ventas insti- 

tucionales, que son nuestro fuerte, a 
la vez que triplicamos las ventas en 
farmacias. 
¿Aumentar la venta en farmacias 
no obliga a combatir el temor de los 
consumidores a los productos de 
marca no conocida? 

—Hay alguna resistencia. Pero el 
precio más bajo puede más. Los ge- 
néricos le permitieron a mucha gen- 
te pagar medicamentos a los que, de 
otro modo, no hubieran accedido. 
Entonces, ¿la ratificación de Ginés 
González García al frente de Salud 
es auspiciosa para ustedes? 

—En alguna medidasí, porque creo 
que continuará con esta política de 
promoción de genéricos y de planes 
oficiales que, en general, favorecen a 
toda la industria de medicamentos. 
¿El Plan Remediar es uno de esos 
estímulos? 

—Sí. Remediar beneficia a toda la 
industria porque aumenta mucho la 
demanda de medicamentos. Hoy 
hay muchos hospitales del Gran Bue- 
nos Aires y del interior que están re- 
cibiendo productos gracias al plan 
oficial, cuando antes no recibían na- 
da. Tuvimos una ventaja por el ma- 
yor volumen de pedidos, aunque fue 
necesario competir con precios. Co- 
mo a ese programa lo financia el 
BID, las compras se hacen a través 
de licitaciones internacionales. Eso 
nos obliga a competir con países que 
tienen costos más bajos, como los la- 


Plan: “Muchos hospitales 
del Gran Buenos Aires y del 
interior están recibiendo 
productos gracias al Plan 
Remediar, cuando antes no 
recibían nada”. 


boratorios de Paraguay, Perú o Co- 
lombia. 

¿Tienen dificultades para cobrar al 
Estado? 

No. Los pagos se hacen con ab- 
soluta regularidad. En parte porque 
algunas de las licitaciones están ga- 
rantizadas por fondos externos. Ade- 
más, así como el año pasado se nos 
interrumpió el crédito con nuestros 
proveedores del exterior, nosotros 
cortamos el crédito al Estado. Antes 
aceptábamos pagos a 180 o hasta 300 
días. Hoy, si las provincias o muni- 
cipios no tienen recursos, no se les 
entregan medicamentos. 


La ley de genéricos provocó una fuerte expansión de los laboratorios 
que producen los medicamentos sin marca. La caída de precios fue 
uno de los efectos más evidentes de esa política oficial. 


¿En qué medida dependen de la 
provisión deinsumos importados? 
—En un 95 por ciento. Las mate- 
rias primas e insumos de control de 
calidad son importados. Hasta el pa- 
pel de los prospectos o el vidrio de 
las ampollas son importados. Por eso 
la devaluación sorprendió a la mayo- 
ría de los laboratorios con grandes 
deudas en el exterior. 
La principal objeción que se hace 
al uso de genéricos es que no hay 
mecanismos adecuados de control 
de calidad. 

—El Anmat existe y los laboratorios 
nacionales tenemos el mismo nivel de 
control que los internacionales. Lo 
que generó confusión es que en Ár- 
gentina aún no se exige a todos los 
productos la bioequivalencia, es decir 
la prueba de que es tan eficaz como su 
similar patentado, de que se compor- 
ta igual que otro líder. Argentina em- 
pezó un proceso que Estados Unidos 
inició en los '60 y España en 1995 pa- 
ra garantizar que todos los genéricos 
tengan probada su bioequivalencia, 
empezando por aquellos productos 
que tienen algún riesgo sanitario. 
¿Cómo es la competencia con los 
genéricos extranjeros? 

—Muy dura. En particular en nues- 
tra línea de HIV competimos con ca- 
si todas las multinacionales, como 
Roche, Glaxo, Berlinger y otras. Ellos 
tienen los originales y, en varios ca- 
sos, nosotros produjimos el primer 
genérico del mercado. 

¿Qué es lo que le permite a un ge- 
nérico ser más barato? 

Simplemente porque al no ser el 
único, ya no se maneja el precio. Ade- 
más, cuando un producto está más 
tiempo en el mercado, el precio de 
las materias primas necesarias para fa- 
bricarlo va bajando. Muchos labora- 
torios fabrican también el genérico 
que les compite, como estrategia pa- 
ra seguir controlando precio. En Ar- 
gentina hay 8000 genéricos que no 
están identificados como tales. 
¿Por qué, antes de la devaluación, 
el mismo medicamento costaba en 
Argentina el triple que en España? 


—Es que en España los precios son 
regulados. Junto al certificado para 
producir, el gobierno también fija el 
precio. - 
¿Sien Argentina hubiera controles, 
los precios podrían ser más bajos? 

—Seguramente. Pero algunos pro- 
ductos podrían quedar fuera de 
mercado. 

¿La devaluación les permitió abrir 
mercados tan diversos como Chi- 


Pablo Plovano 


le, Colombia, pero también Jorda- 
nía y Turquía? 

—No. Ahora estamos un poco más 
competitivos. Pero ubicar un medi- 
camento en el exterior es un proceso 
de dos o tres años como mínimo. 
¿Y por qué no exportan a Brasil? 

—Porque impone muchas trabas 
para proteger su industria. La nues- 
tra está más desarrollada que la de 
ellos y por eso tienen reparos. 


Reportaje 


empresas 


m “Crecimos en las ventas 
institucionales, que son 
nuestro fuerte, a la vez que 
triplicamos las ventas en 
farmacias.” 


m “Los genéricos le permitieron 
a mucha gente pagar 
medicamentos a los que, de 
otro modo, no hubieran 
accedido.” 


m “El Plan Remediar beneficia 
a toda la industria porque 
aumenta mucho la demanda 
de medicamentos.” 


m “Las materias primas e 
insumos de control de calidad 
son importados.” 


m “La devaluación sorprendió a 
la mayoría de los laboratorios 
con grandes deudas en el 
exterior.” 


m “Ahora estamos un poco 
más competitivos. Pero ubicar 
un medicamento en el exterior 
es un proceso de dos o tres 
años como mínimo.” 


LA POLITICA OFICIAL EN MATERIA DE VIVIENDAS 


La prueba de los ladrillos 


¡bien no se conoce aún la instrumentación de 

las medidas para cumplir las auspiciosas me- 
tas en materia de vivienda y construcción que tie- 
ne previstas el Gobierno, el sector necesita una 
clara diferenciación de los roles de cada institu- 


ción. Una acción exitosa en “vivienda” se basa en . 


tres patas: el ahorro, el crédito hipotecario y el 
subsidio explícito a la demanda. Por ello, los re- 
cursos del Fonavi deben usarse mayoritariamente 


en el subsidio a los demandantes que determinen - 


los Institutos Provinciales de Vivienda en función 


» de sus políticas sociales, acción que permitiría po- 


tenciar los fondos disponibles como único instru- 


mento para multiplicar los fondos para el sector y 


dejar de referirse a la “vivienda de interés social” 
para resaltar el “interés social de la vivienda”. 

No cabe duda de que la Secretaría de Vivienda, 
con el vital aporte que los Institutos Provinciales 
de Vivienda compatibilizando e integrando los ob- 
jetivos nacionales y provinciales, debe ser el órga- 
no del Estado que dicte la política habitacional y 
de desarrollo urbano con toda claridad, definiendo 
y dando respuesta al qué, dónde, cuándo y para 
quién, para luego determinar con qué: 7 
E Qué vivienda debiera construirse. 


Ml Dónde debieran construirse los conjuntos habi- 
tacionales, sobre la base conceptual de que la vi- 
vienda no es un hecho aislado sino “una esclava 
del desarrollo”. 
M El cuándo a establecer por esa política debiera: 
geterminarse sobre la base de una meta concreta - 
destinada a resolver el problema del déficit habita- 
cional técnicamente, con los recursos humanos, - 
insumos disponibles, suponiendo un crecimiento 
acorde con el resto de la economía. A 
Ml El para quién surgirá de los estudios socioeco- 
nómicos de la población con que cuenta la Secre- 
taría de Vivienda y los Institutos, y del estableci- 
miento de sus reales necesidades de asistencia 
crediticia por tramos de ingresos determinados. 

La respuesta a esos cuatro parámetros deter- 
mina la política que se aplicará. 

La respuesta al con qué que permita cumplir 


-conlos objetivos deberá enriquecerse con la ple- 


na participación de la actividad privada, a través. 
de los profesionales y productores del sector y la 
indispensable instrumentación financiera, que de-- 
be permanecer en manos de una entidad financie- 
ra idónea, como lo fue el Banco Hipotecario, he- 
rramienta natural para cumplir el objetivo fijado. - 
Rescatar la decisión política no la estatiza- 
ción= de la conducción del BH no sólo es necesa- 
ria y posible sino imperiosa, por ser la herramienta 
'natural para que el Estado —que tiene la mayoría 


del paquete accionario— pueda volver a candlicar 


el financiamiento de huevas obras. cl 
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Finanzas 


el buen inversor 


Mi Supermercados Disco 
permite ahora que se 

realicen compras desde el ex- 
terior para residentes argenti- 
nos a través de Internet. El 
vehículo de la operación es el 
portal de la cadena, 
"www.discovirtual.com.ar", 

Se puede abonar con tarjetas 
Visa y American Express. 


Ml Repsol YPF invirtió 442 
millones de pesos entre enero 
y marzo pasados. En el primer 
trimestre del año, la companía 
aportó al fisco.1545 millones 
por el pago de impuestos. 


El Carrefour Argentina firmó 
un acuerdo con el Gobierno de 
la ciudad de Buenos Aires 
para el cuidado de la reserva 
ecológica Costanera Sur. 

La campaña por el medio 
ambiente del grupo francés se 
extiende a otros países. 


Ml Techtel, empresa de 
telecomunicaciones, recibió un 
aporte de capital de 5 millones 
de dólares por parte de sus 
accionistas, los grupos Techint 
y la mexicana América Móvil. 


Ml La brasileña Petrobras 
inauguró en el Aeropuerto de 
Ezeiza su estación de servicio 
número 70 con bandera y 
colores propios en la 
Argentina. Este año habrá 
otras 50 inauguraciones de 
puntos de venta. 


El Autopistas del Sol inició la 
reestructuración de su deuda 
por 490 millones de dólares. 
En principio, la compañía 
invitó a sus acreedores a un 
acuerdo extrajudicial, con una 
extensión de los vencimientos 
de entre 5 y 10 años. 


MERCADO 
CAMBIARIO 


COMO MARCHA LA EVOLUCION DE LOS DEPOSITOS BANCARIOS 


Termómetro sin fiebre 


POR CLAUDIO ZLOTNIK 


ada se parece al primer semes- 
tre de 2002, en medio del ca- 
os y la incertidumbre genera- 
do por el colapso de la convertibili- 
dad. Una fuga de depósitos de unos 
5000 millones de pesos mensuales, y 


que recién se empezó a revertir en” 


agosto de aquel año, de la mano de 
la estabilidad del tipo de cambio. La 
ola positiva duró hasta febrero. Pero 
en los últimos tres meses, las coloca- 
ciones bancarias se estancaron. 

La situación puede tener una pri- 
mera lectura negativa; aquella por la 
cual se infiere en que el freno a la ex- 
pansión de los depósitos estaría rela- 
cionada a factores desalentadores. 
Como la desconfianza de los inverso- 
res en el sistema financiero, en la mar- 
cha de la economía o en el nuevo go- 
bierno. Después de todo, existe una 
relación directa entre la salud del sis- 
tema y la expectativa de los financis- 
tas y del público en general. Pero lo 
cierto es que no existe una única mi- 
rada para analizar ese tema. 

Tomando en cuenta el efecto del 
CER y la diferencia con el precio del 
dólar en el caso de los amparos, en 
marzo los depósitos cayeron 404 mi- 
llones de pesos. Se quebraba así la su- 
ba de 2200 millones en el primer bi- 
mestre del año. En abril también se 
registró una caída de las colocaciones: 
esa vez, de 154 millones. Y en marzo 
se notó otra vez una suba, pero muy 
modesta, de apenas 130 millones de 
pesos. Sin embargo, ese aparente es- 
tancamiento en la evolución de los 
depósitos no debería observarse co- 
mo una mala noticia. 


Los depósitos dejaron de crecer en los últimos meses, incluso 
registraron un leve retroceso. Pero se abrió el corralón y dominó 
la incertidumbre electoral. En ese contexto, el saldo es positivo. 


Entre 60 y 


í qe] 


| £2 Lloyds Bank 


24. « 


65 por ciento de los inversores que desprogramaron los ahorros dejó el dinero en los bancos como nuevos plazos fijos. 


DyN 


Debe recordarse que en abril fue 
abierto el corralón. Así, quedarona 
disposición de los ahorristas unos 
16.000 millones de pesos. A pesar 
de la estafa de fines de 2001, se cal- 
cula que entre 60 y 65 por ciento 
de los inversores que desprograma- 
ron los ahorros dejó el dinero en los 
bancos como nuevos plazos fijos. El 
resto se llevó la plata a su casa. Es 
decir, de los 9000 millones que sa- 
lieron del corralón, unos 6200 mi- 
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DOLAR 2,84 

EURO 3,28 

REAL 1,02 

URUGUAYO 9,65 

CHILENO 245,00 

DOLAR FUTURO 30/5 2,85 CUENTA CORRIENTE 17.810 34 18.346 35 

DOLAR FUTURO 30/6 2,90 CAJA DE AHORRO 9.059 210 9.600 220 
PLAZO FIJO 40.174 639 40.788 655 


Fuente: Datos del mercado. 
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Inflación acumulada últimos 12 meses: 14,3 
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Fuente: BCRA 


llones quedaron en las entidades fi- 
nancieras., 

Como a los datos preliminares in- 
formados por el Banco Central hay 
que ajustarlos (aplicando el efecto del 
CER y de los amparos), el saldo de 
abril quedó negativo en 154 millo- 
nes de pesos, mientras que el de ma- 
yo fue positivo en 130 millones. Si 
además se toma en cuenta que el le- 
vantamiento delas restricciones coin- 
cidió con el proceso electoral, el re- 


sultado final no debería generar alar- 
ma. Incluso, durante este período, las 
tasas pasivas cayeron del 20 al 12 por 
ciento anual en promedio. 

Ahora, ya con lo que quedó del co- 
rralón otravez clausurado, con la úni- 
ca salida en cuentagotas de los am- 
paros, y el proceso electoral termina- 
do con normalidad, la evolución de 
los depósitos vuelven a ser el termó- 
metro ideal para medir la marcha de 
la economía. Bl 


TITULOS 
PUBLICOS 
Me 

BODEN EN PESOS 
SERIE 2005 241,000 240,000 -0/4 04 180 
SERIE 2007 123,600 122,250  -1,1 AMAS 
SERIE 2008 76,500 75,500  -13 13 12 
SERIE 2012 154,500 161,200 43 43 275 
BRADY EN DOLARES da 
DESCUENTO 55,000 55,200 0,4 045 ) 
PAR 50,500 51,000 1,0 1,0 8,2 
FRB 29,125 30,500 4,7 47 285 


Nota: Los precios son por la lámina al 100 por ciento de su valor sin descontar las 


amortizaciones y rentas devengadas. 


Fuente: lostituto Argentino de Mercado de Capitales. 


ACCIONESÍ 


BOLSAS INTE ACINDAR 2410.43 43 1809 
Eran SIDERAR = 8,880 45 45 500 
- PUNTOS TENARIS 6,700 0,0 0,0 1,5 
BANCO FRANCÉS 5,450 9,0 90 37,3 
e GRUPO GALICIA 1,070 102 1020 2878 
MERVAL (ARGENTINA) 719 6,0 35,2 cd a Sa Ln A a a 
BOVESPA (BRASIL) 13920 7,0 51,9 _————— — ———  _—__ HA 
DOW JONES (EEUU) 9063 2,4 8,7 MONOS AS BO 000 DA Otras 10 
NASDAQ (EEUU) 1627 2,0 21.9 PEREZCOMPANG: ¡+1 + 42080/+ 27618005 PO A 
IPC (MEXICO) 6871 A15 85 HENAO E POE mara 
FTSE 100 (LONDRES) 4151 4,3 87. TELECOM 3,200 3,330 41 41935 
CAC 40 (PARIS) 3093 2,9 12,5 TGS UR ADOOS ADN SPD 0,6 48,8 
IBEX (MADRID) e 702 2,7 23,4 TELEFONICA 32,000. 38200. 38 388 1837. 
DAX (FRANCFORT) 3127 4,3 20,5 INDICE MERVAL. 678,300 718,700 6,0 60 352 
NIKKEI (TOKIO) 8786 4,9 25 INDICE GENERAL 30,377,570 31.444,590 3,5 35 226 


Fuente: Instituto Argentino de Mercado de Capitales. 


Fuente: Instituto Argentino de Mercado de Capitales. 


ME ESO 


$ ER IS 
analista de Joaquín Ledesma 
Sociedad de Bolsa 


Perspectivas. 

Se nota una desaceleración de la 
recuperación a partir de abril. 
Hay dos posibilidades para expli- 
carla: o bien obedece a la restric- 
ción monetaria implementada por 
el Banco Central en el trimestre 
febrero-abril, o bien a la cautela 
de los consumidores ante las 
elecciones. En todo caso, lo lógi- 
co sería apreciar una recupera- 
ción a partir de las próximas se- 
manas ya que ambos escenarios 
desaparecieron: ya tenemos Pre- 
sidente y la autoridad monetaria 
«realizó una fuerte inyección de 
pesos al mercado en los últimos 
40 días. 

La clave fiscal. 

En la recuperación de la econo- 
mía será clave que el Gobierno 
cumpla con el equilibrio fiscal. 
Está claro que es imposible au- 
mentar los impuestos y el Ejecuti- 
vo depende de la prolijidad en la 
gestión para cumplir. 
Crecimiento. 

El Producto Bruto se expanderá 
entre 4 y 5 por ciento este año. 
Un mayor crecimiento dependerá 
de que haya un nivel más impor- 
tante de consumo interno y del 
equilibrio de las cuentas públicas. 
FMI. 

Es importante que haya un rápido 
entendimiento con el Fondo Mo- 
netario. No debe perderse de vis- 
ta que los organismos internacio- 
nales se convirtieron en la única 
fuente de recursos para el Esta- 
do. Por otra parte, un acuerdo rá- 
pido será una buena señal para 
el exterior, de manera que vuel- 
van las inversiones directas a la 
Argentina. 

Recomendación. 

Lo mejor es minimizar el riesgo 
repartiendo la cartera entre pla- 
zos fijos y dólares. 


RESERVAS a 
SALDOS AL 21/05 EN MILLONES 
EN U$S * 
11.601 
553 


TOTAL RESERVAS BCRA. 
VARIACION SEMANAL 


CIRCULACION MONETARIA 
(EN PESOS) 


21.039 


Fuente: BCRA 


EVOLUCION DEL CER 


FECHA INDICE 
08-JUN 1,4445 
09-JUN 1,4443 
10-JUN 1,4441 
11-JUN 1,4439 
12-JUN 1,6837 
13-JUN 1,4436 
14-JUN 1,4434 


Fuente: BCRA. 


CONSECUENCIAS ECONOMICAS DEL FRACASO DE EVIAN 


Un agua mineral sin gas € 


POR CLAUDIO URIARTE 


a extinta cumbre de Evian no 
[_ decos fue de lejos el más 

trivial de estos ejercicios en tri- 
vialidad desde que se estrenó la idea 
de reunir a los jefes de los países más 
industrializados del mundo, hace dos 
décadas. 

Para colmar el look de frivolidad, 
Jacques Chirac tuvo la idea tíÍpicamen- 
te francesa de invitar en forma para- 
lela a un grupo de jefes de Estado de 
países en desarrollo (o atrasados, o ter- 
cermundistas, o emergentes, según se 
prefiera) como India, Brasil, México 
y Sudáfrica, con lo cual se cometie- 
ron dos errores: 1) confirmar, gracias 
a este truco culposo, la idea de esos 
países de que el G-8 es una especie de 
gigantesca conspiración de malvados 
que se reúne a puertas cerradas para 
decidir sobre el destino del mundo; y 
2) diluir más la posible eficacia de un 
organismo informal que surgió como 
una reunión conveniente para que los 
líderes de los países más ricos inter- 
cambiaran impresiones y sugirieran 
cursos de acción, y que ahora se ha 
convertido en una monstruosidad bu- 
rocrática anual donde nada se decide 
y se deja entrar a cualquiera. 

De todas maneras, la reunión esta- 
ba condenada a la esterilidad, en par- 
te por el default programático de su 
principal componente —Estados Uni- 
dos— y en parte por el borde de pre- 
cipicio recesivo en que encuentran las 
principales locomotoras económicas 
de Europa —Alemania, Francia e Ita- 
lía— para no hablar del lamentable es- 
tado de Japón tras una década de os- 
cilar entre la recesión y la deflación. 
Nada casualmente, el mayor éxito que 
pudieron aducir los anfitriones de la 
cumbre fue un vago compromiso de 
George W. Bush en dirección a sos- 
tener un “dólar fuerte”. El dólar no 
prestó atención: el euro alcanzó la 
marca de $ 1,18 enlas operaciones del 
viernes, y si luego declinó de manera 
marginal fue debido a que el aumen- 
to del desempleo norteamericano es- 
timado por el Departamento de Tra- 
bajo (6,1 por ciento, un décimo de 
punto porcentual) fue menor que el 
esperado. Es que la expectativa de un 
dólar fuerte, que ayudaría a reanimar 
las exportaciones del resto del mun- 
do, se basa en la falaz presunción de 
que el Departamento del Tesoro o la 
Reserva Federal estadounidense son 
instituciones de gigantesco poder que 
pueden fijar la paridad a su arbitrio. 
En los hechos, la cotización del dólar 
está determinada por los mercados y 
por el creciente déficit de cuenta co- 
rriente de Estados Unidos. Estos dos 
elementos no desaparecen con la re- 
tórica de Bush. Más bien, parecen ha- 


| La foto de familia del G-8, único legado de esta cumbre. 


ber llegado para quedarse. 

Es verdad que el índice de confian- 
za de los consumidores estadouniden- 
ses mejoró, pero eso parece parte del 
problema y no de la solución: como 
los precios de las propiedades están in- 
flados pero la tasa de interés está por 
el suelo, los particulares renuevan sus 
hipotecas para sostener su consumo, 
mientras las grandes empresas se resis- 
ten a invertir en bienes de capital, te- 
niendo en cuenta que parte de su ca- 


pel:10) 
LA HISTORIA DE LA COMPRA BRASILEÑA DE TRIGO A EE.UU. 


pacidad instalada ya está ociosa. Eso 
ayuda a explicar la paradoja de que la 
economía estadounidense muestre Ín- 
dices de crecimiento mientras el de- 
sempleo aumenta. La combinación del 
déficit comercial con el presupuesta- 
rio empuja hacia abajo el precio del 
dólar, Y cuanto más caiga el dólar, pe- 
ores serán las perspectivas de recupe- 
ración europea, mientras los efectos en 
la economía eatadounidense sólo apa- 
recerán luego de bastante tiempo. 


| mundo 


El Cuba se enfrenta a un “año 
difícil” con crecimientos 
“modestos” en materia 
económica, según expertos 
del Centro de Estudios de la 
Economía Cubana, que 
abogan por una mayor 
flexibilidad para impulsar 

el desarrollo. 


Mi La economía de Suiza ha 
entrado en recesión tras sufrir 
su Producto Interior Bruto una 
contracción por segundo 
trimestre consecutivo, con lo 
que sigue los pasos de 
Alemania y Holanda. 


EE Los ministros de Relaciones 
Exteriores de Brasil, India 

y Sudáfrica se reunieron en 
Brasilia para establecer una 
postura común contra las 
barreras proteccionistas que 
imponen los países 
desarrollados a los del 
llamado Tercer Mundo. 


Especular tiene su riesgo 


POR SUSANA pÍAz - 


| debate entre comprometerse con el proyecto 
= estadounidense de crear el ALCA o fortalecer 
antes que nada el Mercosur vivió esta semana un de 
nuevo capítulo. El disparador fue un hecho trivial. o : 
El viernes 30 de mayo llegaron ala Bolsa de Ce- 
reales de Buenos Aires los primeros. rumores y el e 
; pasado martes 3 de junio se confirmaron. Com- 
pradores brasileños habrían adqui-. 
rido a Estados Unidos 250 mil tone- 
-ladas de trigo. La noticia de la ope- 
ración entre. agentes privados tuvo. 
r singular € en algu- 3 
junicación loca- 
les. Puesto que Argentina es el tra- 
dicional abastecedor de la deman- 
- da brasileña, se trataría, por parte 
de Brasil, de un atentado contra el Kl 
nuevo espíritu de consolidar la Unión Aduanera 
regional. Sin embargo, para comprender la pre- 
sunta operación deben dejarse de lado las eleva- 
dos objetivos de la integración regional para des- 
cender al mundo de las sencillas especulaciones 


una interpretacic 
nos medios de cc 


comerciales. 


Durante abril y mayo el precio del trigo en la 
Bolsa de Cereales local fue subiendo lentamente 
hasta alcanzar, el viernes 30, los 380 pesos la to- 
nelada. A este precio debe sumársele el 20 por 


ciento de retenciones y otro 10 de gastos 1 varios 
de comercialización, es decir, para Negar valor. Z 


ares 


AS 


ms a demanda desde Brasil. 


el trigo. argentino. Sia “esto: se su- 
$ ma la relativa liquidez que disfrutan 
; Ñ “los vendedores locales, se explica 
otro fenómeno que contribuyó a la suba de :pre= 
-cios, la retención de granos en los campos. 
Por eso, cuando se conoció la “noticia” de la 
- compra de Brasil el efecto fue inmediato. En sólo 
+ Una semana el precio (FAS) del trigo bajó a 340 


pesos la tonelada, valor con el que muy probable- 


“mente se reanudarán las compras de los operado- 
res privados brasileños y Argentina podrá colocar 
en ese mercado el grueso de las 3 millones de to- 

- neladas de saldo exportable que aún conserva. - 


portuario 


del Mercosur 


Avda. Ingeniero Huergo 431 (1107) Buenos Alres - República Argentina 
Tel: (541) 4342-6826 y 4342-1546 - Fax (541) 4331-9640 
www.balresport.,gov.ar Email: institucionales+puertobuenosalres.gov.ars 
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E-CASH 
de lectores 


LOCUTORIOS 

Señor director de Cash: Las telefóni- 
cas se han sumado a las gasolineras. 
¡Cómo se socializa el comportamiento! 
Cuando pagás, al menos en algunos lo- 
cutorios, no te dan nada que registre tu 
pago. Ni siquiera el tiquecito. Si lo pedís, 
muy cortésmente te ofrecen una factura. 
Tenés que esperar hasta que “se liberen 
de otras tareas, y en unos minutitos, te 
extienden la factura, manual, prolijamen- 
te caligrafiada. Has perdido los suficien- 
tes minutos como para que, en el fárrago 
de subtes, colectivos y citas que se te 
atrasan, la próxima lo pienses dos veces 
(¡o veinte!) antes de que se te ocurra re- 
clamar la factura. Esto ya lo conocemos 
de las grandes expendedoras de nafta, 
donde todo “el registro” pasa por lo que 
ves en los visores de los aparatos. Como 
si estuvieran directamente conectados a 
la AFIP. Te vas muy orondo ayudando a 
una compañía transnacional de tamaño 
casi inconmensurable a burlar al Estado 
de la misma sociedad que esquilma. 
Luis Sabini Fernández 


” 


ESQUEL 

De acuerdo con vuestro artículo sobre 
el conflicto minero en la ciudad de Es- 
quel, creo oportuno comunicarles que la 
empresa Meridian Gold, a la fecha, no se 
ha retirado de Esquel, ni ha desistido del 
proyecto. 
Jorge Rozados 
jrozadosGar.inter.net 


Para opinar, debatir, aclarar, 
preguntar y replicar. Enviar por carta 
a Belgrano 671, Capital, por fax al 
6772-4450 o por E-mail a 

economia8 pagina12.com.ar 

no más de 25 líneas (1750 caracteres) 
para su publicación.” 


BUENA MONEDA MAMA 


El mismo pero diferente 


estelar de los gabinetes nacionales al mismo 

tiempo que la crisis se iba extendiendo. Pe- 
ro el poder político, o sea el Presidente, con más 
o menos habilidad ha marcado el rumbo princi- 
pal. En muchas ocasiones se han confundido los 
roles por la excesiva e interesada influencia del es- 
tablishment en la (de)formación de consensos so- 
bre lo que hay que hacer para ser un “país nor- 
mal”. En realidad, lo bueno o lo malo que hicie- 
ron los dueños transitorios de la poltrona del Pa- 


| os ministros de Economía asumieron el rol 


lacio de Hacienda se debió en gran parte a la po-- 


lítica definida en la Casa Rosada. Así fue con la 
dupla del parco Juan Vital Sourrouille-Raúl Al- 
fonsín, con la del todopoderoso ministro Domin- 
go Cavallo-Carlos Menem, con la del desangela- 
do José Luis Machinea-Fernando de la 
Rúa y también con la del “no retorci- 
do” Roberto Lavagna-Eduardo Duhal- 
de. En cada una de esas experiencias se 
encuentra que el eje central de la ges- 
tión económicaes político, desde el Plan 
Austral pasando por la Convertibilidad, 
y desde la búsqueda del mítico ¿nvest- 
ment grade vía ajuste fiscal hasta el Plan 
estabilizar para entregar el bastón pre- 
sidencial. No será diferente con Néstor 
Kirchner al mando del nuevo Gobier- 
no. Lo peculiar es que esta etapa inicial 
cuenta con el mismo ministro quelaan- 
terior. Si bien con el mismo rostro, el 
titular de Economía seha adaptado, por 
ahora, a.los renovados vientos del sur. 
En la yertiginosidad de las dos pri- 
meras semanas de la flamante adminis- 
tración se pueden detectar varias diferencias en- 


tre la gestión de Lavagna con Duhalde y la de los - 


primeros días con Kirchner, como lo precisó con 


agudeza el economista Julio Gambinaenunacon- - 
- ferencia sobre coyuntura económica organizada 


por Apyme, el lunes pasado. Si se entendiera ese 
cambio, no habría tanta confusión en la city y en 
el mundo empresario sobre qué está pasando. En 
estos momentos, poco les sirven a los hombres de 
negocios los análisis y horóscopos macroeconó- 
micos de los Broda. Alberto Alvarez Gaiani, por 
ejemplo, no hubiera cometido la torpeza de desa- 
creditar la gestión de Lavagna con esa figura ex- 
traña de “meseta en el veranito” si se hubiera en- 
terado de que Kirchner es el Presidente y no 
Duhalde. 


Para estar en línea con el juego de obsesivos y - 
¿detallistas de encontrar las diferencias entre dos 


dibujos, se plantearán siete, aunque no excluyen- 


Obras públicas 


e preguntan si las obras públicas 
pueden ser un camino para salir de 
la recesión. La respuesta es: puede 


que sí, puede que no, puede que “quién sa- 
be”. En “puede que sí” se invoca el caso exi- 


toso del New Deal de Roosevelt, que resolvió . 


el problema de las inundaciones y desastres 
periódicos de una gran cuenca fluvial me- 
diante una compleja red de obras de ingenie- 
ría, que incluía regulación hídrica, genera- 
ción hidroeléctrica, sistemas de comunica- + 
ción vial, etc. En la Argentina hay inunda- 
ciones periódicas en la Pampa y la Mesopota- 
mia, una recesión de varios años, mano de 
obra desempleada y falta de obras de infraes- 
tructura. Pero tener una necesidad no es lo 
mismo que poder financiar los bienes que 
pueden satisfacerla. Roosevelt, apenas llegado 
al poder, hizo una apelación dramática a la 
población para que contribuyera. Aun así, el 
efecto expansivo se congeló en 1937 (tam- 
bién esa declinación se sintió en la Argenti- 
na) y, si hemos de llamar al pan pan y al vino 
vino, lo que generó pleno empleo fue la en- 
trada de Europa en guerra, y de EE.UU. co- 
mo proveedor de material bélico. Y por lo 
que se ve, sigue siendo su recurso para man- 
tener cierto ritmo de actividad. En “puede 
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que no”, debe recordarse que EE.UU. es un 
país-continente, que posee todos los recursos, 
que en 1933 ya había tenido su propia revo- 
lución industrial, para lo que tuvo antes que 
resolver vía guerra civil el conflicto Norte- 
Sur, y que su economía era virtualmente ce- 
rrada, por lo que cualquier impulso reactiva- 
dor desarrollaba todos sus efectos dentro del 
propio país. La Argentina está casi en el polo 
opuesto. Es una economía chica, que ha des- 
mantelado gran parte de su aparato producti- 
vo, quienes poseen recursos para ayudar difí- 
cilmente quieran hacerlo, y cualquier impul- 
so expansivo provocaría una sustancial de- 
manda de importaciones; para abrochar el te- 
ma, lo más probable es que una obra presu- 
puestada en 1 millón termine costando 8 
—los 7 restantes, a los bolsillos de los partici- 
pantes en el proyecto, y de ahí a cuentas en 
el exterior y gastos suntuarios=. En puede 
que “quién sabe”, no se descarta que es posi- 
ble seleccionar determinados sectores de acti- 
vidad —por ejemplo, las viviendas para obre- 
ros— cuya expansión —suba de aranceles me- 
diante— no signifique la compra de insumos 
del exterior, y donde los nuevos ocupados 
destinen sus nuevos ingresos al consumo de 
bienes producidos en el país. 


EL BAUL DE MANUEL 
Juego del exterminio 


tes pero sí que marcan prioridades, entre el plan 

Duhalde-Lavagna (D-L) y el de Kirchner-Lavag- 

na (K-L): 

1. D-L: el crecimiento económico iba a ser im- 

pulsado por las exportaciones y la sustitución de 

importaciones en un escenario de tipo de cam- 
bio elevado. 

K=L: el mercado interno será el dinamizador 
de la actividad mediante una mejora en el con- 
sumo doméstico, alentado inicialmente por el 
plan de inversión de obra pública. 

2. D-L: aumentar tarifas de las privatizadas por 

decretos, con cuatro intentos fallidos por el fre- 

no impuesto por la Justicia. 

K-L: respetar la seguridad jurídica de los con- 
sumidores, revisar el cumplimiento de las inver- 
siones de las compañías y luego definir 
si les corresponde un ajuste en las tari- 
fas. 

3. D-L: privatizar el 10 por ciento de 
la banca pública, con el Banco Nación 
en primer lugar. 

KZL: fortalecer la banca pública, de- 
sestimando las presiones para la aper- 
tura del capital al sector privado. 

4. D-L: cumplir con el FMI el compro- 
miso de no insistir con la prórroga de 
las ejecuciones hipotecarias de deudo- 
res MOrOsos. 

K2L: mantener la prórroga por 90 dí- 
as y encontrar una solución al proble- 

ma desde el Estado sin dejar a los deu- 

dores en manos de los bancos. 

5. D-E: acelerar el objetivo de incre- 

mentar el superávit fiscal para apurar 

un acuerdo con los acreedores de bonos en de- 
faule. 

- KEL: promesa de un mayor superávit pero no 
tanto como el supuesto por el EMI. Y, en tanto, 
utilizar excedentes de una recaudación nominal 


“record para apagar incendios en las provincias. 
6. D-L: aumento paulatino de salarios vía un es- 


quema provisorio de una suma fija no remune- 
rativa. 7 

KL:incorporarlos200 pesosal salario, al tiem- 
po de abrir la discusión de los ingresos en parita- 
rias. 

7. D-L: deseo de un acuerdo rápido con el FMI 
apenas asuma el nuevo gobierno. | 

KZL: sin ansiedad, acordar con el FMI. 

Si bien puede haber otras diferencias, estas sie- 
te son suficientes para empezar a vislumbrar la 
ruta K y estar atentos a las presiones que aspiran 
a desviarlo del camino. 


as grandes potencias han invadido te- 
[Las ajenos para apropiarse de re- 

cursos naturales, masacrando a sus ha- 
bitantes. Pocos se animaron a revelar sus 
planes de exterminio. A modo de juego, lea 
estos textos. Texto 1: “al exterminar a los 
seguidores de Saddam, cuyos yacimientos 
iban a ocupar, hacían simplemente lo que 
todo pueblo civilizado hace: absorbe, des- 
truye, extermina. Si este procedimiento te- 
rrible de la civilización es bárbaro y cruel a 
los ojos de la Justicia y de la razón, es, como 
la guerra misma, como la conquista, uno de 
los medios de que la providencia ha armado 
a las diversas razas humanas, y entre éstas a 
las más poderosas y adelantadas, para susti- 
tuirse en lugar de aquellas que por su debili- 
dad orgánica o su atraso en la carrera de la 
civilización, no pueden alcanzar los grandes 
destinos del hombre en la tierra. Puede ser 
muy injusto exterminar iraquíes, sofocar ci- 
vilizaciones, conquistar pueblos que están 
en posesión de yacimientos privilegiados; 
pero gracias a esta injusticia, en lugar de 
permanecer abandonada a iraquíes, incapa- 
ces de progreso, está ocupada hoy por la ra- 
za caucásica, la más perfecta, inteligente, be- 
lla y progresiva de las que pueblan la tierra. 


DES... 
economías 


Por Julio Nudler 


un argentino habituado a los en- 

Arne fratricidas entre las 
yme y las grandes empresas po- 

drá sorprenderlo hallar en la página virtual 
del estadounidense Comité de Superviven- 
cia de la Pequeña Empresa una vehemen- 
te defensa de los ricos. Su valiente autor, 
rubicundo, con esa expresión satistecha de 
quien no abriga envidias ni odios de clase, 
es Raymond J. Keating, economista jefe 
de la organización. Sin complejos, confiesa 
gustar de los magnates por el bien que és- 
tos prodigan a la economía, sin importar 
cómo amasaron su fortuna. Dado que algo 
tienen que hacer con tanto dinero, unos in- 
vierten en nuevas ideas, proyectos innova- 
tivos y lanzamientos, otros simplemente 
apuestan a negocios ya establecidos, y 
además colaboran con diversas iglesias y 
obras de caridad. Los hay también que 
gastan lujuriosamente en cruceros, autos 
lujosos, yates, mansiones y toda suerte de 
consumos ostentosos. ¿Y con eso qué? 
¡Cuántas empresas y cuántos empleos de- 
penden de la demanda suntuaria de los 
opulentos! La imposición progresiva de los 
ingresos es mala porque disuade de traba- 
jar, ahorrar, invertir y tomar riesgos. Eso es 
nocivo para la economía, como lo es gra- 
var las herencias. Pero hay de todo en la 
viña del Señor. Así es como nos topamos 
con ricachos que favorecen la tributación 
progresiva y combaten las desgravaciones 
que impulsó George W. Bush en favor de 
los potentados. Siempre habrá ricos de ¡z- 
quierda, como ésos nucleados en Riqueza 
Responsable (donde sólo se admite a 
quienes pertenezcan al cinco por ciento 
más rico de la escala de ingresos), que no 
entienden cómo funciona la economía y el 
crucial papel que juegan las grandes fortu- 
nas en ella. Es gente convencida de que 
no necesitan tener tanto dinero, y que no 
entienden por tanto la razón de que los re- 
publicanos les reduzcan los impuestos, o 
quizás experimenten sentimientos de cul- 
pa, como supone Keating. Ellos ven bene- 
ficioso pasarle al Estado grandes cantida- 
des de plata, sin percatarse de los inheren- 
tes incentivos al despilfarro que hay en to- 
do gobierno. Un rico siempre hará con su 
dinero cosas más productivas que un buró- 
crata. Desde luego. 


La población del mundo está sujeta a revo- 
luciones que reconocen leyes inmutables; las 
razas fuertes exterminan a las débiles, los 
pueblos civilizados suplantan en la posesión 
de los y acimientos a los iraquíes”. 

Texto 2: “Los secuaces de Saddam son una 
gran potencia respecto de nosotros, una re- 
pública independiente y feroz. Es necesario 
que la civilización conquiste esos yacimien- 
tos: llevar a cabo un plan de operaciones 
que dé por resultado su aniquilamiento to- 
tal, que sirva de baluarte al interés particu- 
lar que vaya posesionándose de los yaci- 
mientos conquistados, teniendo siempre 
por vista el objeto primordial de la conquis- 
ta de los yacimientos que hoy dominan se- 
cuaces de Saddam, poniendo bajo el ampa- 
ro de los fuegos del cañón civilizador los ya- 
cimientos”. Ahora:cambie “secuaces de Sad- 
dam” o “iraquíes”, por “salvajes” o “indios”; 
y “yacimientos” por “territorios” o “tierras”. 
¿Adivina quién habla y a qué país se refiere? 
Solución: el Texto 1 es de D.F. Sarmiento, 
en El Progreso, Santiago de Chile 
(27/9/1844). El Texto 2 es de Mitre, en Los 
Debates, abril de 1852. Hablaban de supri- 
mir al indio para aprovechar el potencial 
agroexportador de la tierra pampeana. Bl 


